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Sajtomeghivo
“Stratégiai befektetdk, cégeladas, exit — 2016”

Régionkban a cégeladasok, kockazati tOkebefektetdi exitek nagy része stratégiai befektetdk felé torténik.
Kivancsi arra, hogy kik azok a stratégiai befektet6k, milyen motivacidik vannak, és hogyan azonositjak a
potencialis befektetési célpontokat? Vagy épp azt szeretné tudni, hogy egy vallalkozas hogyan talalhat
szakmai befektetdt, hogyan érdemes kozeliteni hozzajuk, és hatékonyan felkésziilni a cégeladasra, az
exitre?

Tisztelettel meghivjuk a sajté képvisel6it a HVCA (Magyar Kockazati- és Magantéke Egyesiilet) és az

M27 ABSOLVO 2016. majus 5-i, kozos szakmai rendezvényére, mely a sikeres cégeladas, a befektetdi

exit témajat fogja feldolgozni hazai és nemzetkozi tapasztalatok, sikertorténetek és gyakorlati példak
bemutatasan keresztiil, kiemelt fokusszal a stratégiai befektet6k iranyaba torténd cégeladasra.

Idépont: 2016. majus 5., 16:30 — 19:20-ig, helyszini regisztracié 16:00-tol
Helyszin: Continental Hotel Zara Superior Budapest (1074 Budapest, Dohany u. 42-44.)

A programot kovetden informdlis kapcsolatépitésre is lehetdség lesz.
Hivatalos nyelv: magyar és angol (igény esetén tolmacsoldssal)

IERT ERDEMES ELJONNI?
Hogyan gondolkodnak a stratégiai befektetok, melyek a cégfelvasarlas mozgatorugdi? Milyen
feltételeknek kell megfelelni egy vallalkozasnak, milyen szinergidkat keresnek? Melyek a cégfelvasarlas
nehézségei vevdi oldalrdl — avagy mire érdemes odafigyelni? A VISTRA 2016 aprilisaban zarta
legutobbi akvizicidjat, és Magyarorszagon is aktivan keres felvasarlasi célpontokat. A nemzetkozi
cégcesoport egyik vezetGje osztja meg veliink tapasztalatait.

A Riverside Europe 2005-ben szerzett részesedést a labordiagnosztikai eszkdzoket fejleszt6 és gyarto
Diatron-ban, mely azo6ta tobb mint 100 orszagban jelenlevd globalis szerepldvé nétt, és tobb mint
haromszorosara novelte arbevételét. A céget a STRATEC Biomedical AG-nek értékesitették nemrégiben.
Hogyan, milyen konkrét 1épésekkel tették jovedelmezdbbé, a befektetd szamara vonzobba, értékesebbé a
céget? Miért volt érdekes a Diatron a vevének, ki ,menedzselte” az akviziciot? A konferencian erre is
valaszt kapunk Tahy Balazstdl, a Riverside Europe / Diatron igazgatdsagi tagjatol.

Milyen stratégiai cél vezetett ahhoz, hogy megsziilessen a dontés: a kozel 300 millié6 EUR forgalmu,
magyar gyokerekkel rendelkezd, auto- és javitdipari beszallité regionalis AUTONET Csoport tobbségi
részesedését értékesitsék a Swiss Automotive Group (SAG) felé? Hogyan zajlott az el6készités, melyek

voltak a sarokpontok, és hogyan harmonizaltak a felek érdekeit? A tranzakcioval kapcsolatos részleteket
Fehérvary Akostol, a Kajtar, Takacs, Hegymegi-Barakonyi Baker&McKenzie Ugyvédi Iroda partnerétdl

tudhatjuk meg.

Mitdl lesz sikeres az exit, és mit kell tenni érte? Hogyan és mikor tervezziink exit stratégiat? Mikor és miért
érdemes stratégiai befektetd felé exitet végrehajtani? A rendezvényen a Euroventures és a 3TS Capital
Partners vezetdi is vendégeink lesznek, akik olyan sikeres exitek tapasztalatait fogjak megosztani, mint

példaul a MediMass, a SequencelQ vagy a LogMeln.




PROGRAM:

16.30

Megnyito

Ferke Janos — a HVCA Elnokségi tagja

A stratégiai befektetOk szerepe és tevékenysége Magyarorszagon és a CEE régioban,
hasonldésagok és kiilonbségek. A stratégiai befektetd jellemzdi, a trade sale, mint exit
irany.

16.40

M&A trendek a CEE régioban — kik vasarolnak cégeket?

Horgos Lénard - partner, M27 ABSOLVO

Hogyan és miért fejlodik a piac, melyek a dinamikus novekedés f6bb okai? Mely
iparagakban torténd tranzakciok generaljak a novekedést? Az elmult évek regionalis
M&A tranzakcidi alapjan — kik voltak a vevék, mely piacokrol érkeztek, milyen
cégeket kerestek? Adatok, statisztikdk, f6bb konkluzidk, varakozasok.

17.05

Cégfelvasarlasok, akviziciok — betekintés a stratégiai befektet6k gondolkodasaba
Matty Ryan — country manager, VISTRA (angol nyelvii el6adas)

A cégfelvasarlas mozgatorugdi, befektetési alapelvek és motivaciok. Milyen cégek és
miért pont 6k lehetnek potencidlis célpontok, milyen feltételeknek kell megfelelnie
egy vallalkozdsnak, milyen szinergiakat keresnek? Akvizicid kontra organikus
novekedés — a cégfelvasarlds, mint novekedési stratégia. A cégfelvasarlas kihivasai,
nehezitd tényezdi — avagy mire érdemes odafigyelni? A VISTRA 2016 aprilisdban
zarta a legutobbi akvizicidjat, és Magyarorszagon is aktivan keres felvasarlasi
célpontokat — a nemzetkozi cégcsoport egyik vezetdje osztia meg veliink a
tapasztalatokat, tanulsagokat.

Majd: Kérdések és valaszok

17.45

Kavésziinet, kapcsolatépitési lehetdség

18.00

Sikeres VC exitek stratégiai befektetd iranyaba — kerekasztal beszélgetés
Hogyan tervezziink és hajtsunk végre egy exit stratégiat? Miért és hogyan keressiink
stratégiai befektet6t, hogyan és mikor késziiljiink erre fel? Hasonlosagok és
kiilonbségek a nemzetkdzi piacon. A sikeres exit alapvetd feltételei, f0bb tanulsagok
tapasztalt hazai kockazati tékebefektet6k szamos sikeresen végrehajtott exitje
alapjan.
A beszélgetés résztvevéi:

» Kovér Jozsef — Partner, 3TS Capital Partners

» Tanczos Péter — az Igazgatdsag elndke, Euroventures Zrt.

18.40

Stratégiai akvizicidk a gyakorlatban, kozelmultbeli sikersztorik az elado és a vevd
szemszogébol — kerekasztal beszélgetés

— Hot story: Riverside / Diatron cégeladas a STRATEC Biomedical AG-nek
Tapasztalatok és tanulsagok, avagy hogyan adjunk el egy hazai labordiagnosztikai
eszkozoket fejleszté és gyartd céget egy német, tézsdén jegyzett globalis piaci
szereplének? Mi volt a stratégiai cél az akvizici6 mogott, miért volt vonzd célpont a
Diatron a vevd szamadra? Eladtak vagy megvették a Diatron-t? Milyen konkrét
lépések vezettek a sikeres exitig, hogyan tették jovedelmezObbé és a befektetd
szamadra még vonzobba, értékesebbé a céget?

— A kozel 300 milli6 EUR forgalma regionalis AUTONET Csoport tobbségi
tulajdonrészének értékesitése a SAG (Swiss Automotive Group) részére, és kozos
vallalatcsoport 1étrehozasa

A  magyar gyokerekkel rendelkez6 AUTONET Kozép-Kelet-Eurépa egyik
legjelentdsebb és legdinamikusabban fejl6dé autd- €s javitdipari beszallitoja. 20 év
toretlen siker, szamos nemzetkozi piac meghoditdsa utdn milyen stratégiai célok,




dontések, tervek vezettek a tranzakciohoz? Hogyan zajlott a tranzakci6 el6készitése,
hogyan harmonizaltdk a felek érdekeit?
A beszélgetés résztvevoi:
» Tahy Balazs — igazgatdsagi tag, Riverside Europe / Diatron
= Fehérvary Akos—  partner, Kajtar, Takacs, Hegymegi-Barakonyi
Baker&McKenzie Ugyvédi Iroda

kb. 19.20 Informalis kapcsolatépitési lehetdség és biifékostolo

A sajté meghivott képvisel4i szamadra a konferencidra ingyenes belépési lehet6séget
biztositunk, amely el6zetes regisztraciohoz kotott. Tolmacsigényét kérjiik, jelezze.

Az eseményen interjukészitési lehetdséget is biztositunk a sajté képviseldinek,
igényiiket kérjiik, hogy eldre jelezni sziveskedjenek!

Az M27 ABSOLVO kommunikacids partnere a PResston PR Kft.

Tovabbi informdcid, sajtoregisztracio és interjuk egyeztetése:

Narancsik Virag | PR tanacsadé | PResston PR | Csatarka Irodahdz | 1025 Budapest | Csatarka ut 82-
84.1 T(+361)32594 88 | F (+36 1) 32594 89 | M (+36 30) 831 6456 | virag.narancsik@presstonpr.hu |
www.presstonpr.hu

Mezéfi Judit | PR asszisztens | PResston PR | Csatarka Irodahaz | 1025 Budapest | Csatarka at 82-84. |
T(+361)3259488 | F(+361) 3259489 | | M (+36 30) 769 8697 | judit.mezofi@presstonpr.hu |
www.presstonpr.hu
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